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2024年全国职业院校技能大赛高职组 

“GZ047电子商务”赛项 

赛卷五 

模块 1：电商产品开发 

一、情境创设 

山海越行是一家主营运动户外用品的企业，主营产品涵盖瑜伽垫、帐篷、钓

鱼竿、飞盘、瑜伽球等，拥有多家实体门店。为了进一步拓展业务，企业计划开

设一家网店，专注于运动户外用品的线上销售。请根据对市场数据的分析，挖掘

市场需求，明确目标客户画像及市场定位，制定互联网产品规划和开发方案，完

成数据化选品，并对产品渠道进行评估测试，合理选择产品供应及发布渠道，提

高产品竞争优势。 

二、任务设计 

任务 1  市场需求挖掘 

任务背景： 

网店开设之前，山海越行对现有的产品线进行了梳理，发现瑜伽垫品类较少，

无法较好地满足目标市场需求。为了提高在瑜伽垫市场的竞争力，需要对该品类

进行扩充。对此，产品部决定开发一款瑜伽垫。产品开发之前，需要对瑜伽垫的

市场数据进行分析，明确目标客户对瑜伽垫的需求，分析不同产品的优劣势并完

成产品定位，为后期瑜伽垫的开发提供依据。 

任务目标： 

1.根据目标客户数据，进行目标客户分析，明确客户画像； 

2.根据市场数据，进行竞争对手分析，明确产品竞争优劣势； 

3.根据客户画像及竞争对手分析结果，明确市场需求及产品定位。 

操作过程： 

1.分析目标客户数据，明确目标客户画像及客户需求； 

2.分析市场数据，明确产品的优势、劣势、机会以及威胁； 



3.根据分析结果，确定市场需求及产品定位。 

 

任务 2  数据化选品 

任务背景： 

明确了瑜伽垫的市场需求后，产品部初步选择了几款瑜伽垫，因企业资金有

限，无法同时进行开发。所以，需要对几款瑜伽垫的生命周期及投资回报率进行

分析，从中选择最合适的产品进行开发，降低产品开发的风险，提高企业投资的

收益。 

任务要求： 

1.根据产品数据，分析目标产品的生命周期，明确产品所处阶段； 

2.根据产品数据，分析产品的投资回报率，评估目标产品开发的可行性； 

3.根据产品生命周期及投资回报率分析结果，完成数据化选品。 

操作过程： 

1.根据市场需求及产品定位，明确产品规划和开发需求； 

2.分析产品生命周期，明确产品所处阶段； 

3.分析产品投资回报率，评估产品开发的可行性； 

4.根据分析结果，合理选择产品。 

 

任务 3  产品供应渠道评估 

任务背景： 

瑜伽垫选择完成后，接下来，产品部需要在货源采购批发平台多个瑜伽垫供

应渠道中选择最优供应渠道。为了确保产品的竞争优势，产品的采购价格需要低

于该批发平台多个供应渠道的平均价格。对此，产品部选择了几个关键指标对多

个供应渠道进行分析，评估不同产品供应渠道的综合实力并进行分级，给出综合

评估意见。基于以上多个供应渠道分析结果，结合企业供应渠道的选择要求，选

出最优的供应渠道。部分背景样例数据如下所示： 

标准 权重 渠道 1 渠道 2 渠道 3 渠道 4 渠道 5 渠道 6 

产品质量 30 28 26 27 16 20 29 



产品价格 20 15 18 14 13 15 18 

工艺水平 20 16 15 16 12 19 19 

交付能力 20 16 16 19 13 17 18 

历史业绩 10 6 7 9 5 8 8 

任务要求： 

1.根据产品供应渠道评估标准，进行产品供应渠道评估； 

2.根据产品供应渠道评估结果，进行产品供应渠道分级； 

3.根据产品供应渠道选择标准，进行产品供应渠道选择。 

操作过程： 

1.评估产品供应渠道； 

2.对产品供应渠道进行分级管理； 

3.完成产品供应渠道选择。 

 

任务 4  产品发布渠道测试 

任务背景： 

瑜伽垫的供应渠道选择完成后，山海越行将着手测试产品发布渠道，旨在选

择一个合适的产品发布平台，完成产品发布。由于不同产品发布渠道在用户规模、

盈利状况和订单数量等方面存在显著差异，产品部在发布产品前，需对不同产品

发布渠道的产品利润、搜索人气、获客成本（不考虑平台佣金）、产品转化率、

加购人数等指标进行分析，并对各渠道的测试表现进行综合评估。在此基础上，

选取多个发布渠道进行测试，并根据测试结果确定最适合的产品发布渠道并完成

产品发布，确保产品能够获得最佳的市场表现。 

任务要求： 

1.根据产品发布渠道测试需求，进行产品发布渠道测试； 

2.根据产品发布渠道测试结果，完成产品发布渠道选择。 

操作过程： 

1.产品发布渠道的测试； 

2.产品发布渠道选择； 



3.产品发布。 

 

模块 2：视觉营销 

一、情境创设 

易燃律动是一家在某主流电商平台经营运动户外类目的网店，主营运动装备、

运动服饰等体育产品，主要面向的消费群体是运动爱好者。请根据网店营销需求

及产品定位，结合目标客户特征，分析标志、色彩、字体等视觉传达元素，对网

店首页、产品主图视频、产品详情页进行视觉营销设计，增加网店页面访问深度，

提高产品转化率。 

二、任务设计 

任务 1  网店首页视觉营销设计 

任务 1-1  PC 端网店首页视觉营销设计 

任务背景： 

为了树立品牌形象，提升品牌知名度，易燃律动网店积极响应全民健身号召，

计划推出全民健身主题促销活动，准备对 PC 端网店首页进行视觉营销设计。对

此，需要为网店设计 1张店招图片，同时以健腹轮、踏步机、无绳跳绳、运动绷

带等产品为基础，分别为每款产品设计 1张轮播图片。图片设计完成后，需要对

PC端网店首页进行布局及整体设计，达到增加页面浏览深度、提高网店曝光量

的效果。 

PC 端网店首页视觉营销设计相关素材：4 款产品图片素材、4 款产品介绍

文档各 1 份。 

PC 端网店首页图片设计规范：店招图片建议尺寸 950*120 像素；轮播图片

建议尺寸 950*250 像素；图片大小 3MB 以内，支持 jpg、jpeg、png 格式。 

任务要求： 

1.根据网店营销需求及产品定位，结合给定的设计素材，遵照店招图片的设

计规范及平台规则，完成店招图片设计； 

2.根据网店营销需求及产品定位，规划轮播图片展示内容，并结合给定的设

计素材，遵照轮播图片设计规范及平台规则完成轮播图片设计； 

3.根据网店首页布局原则，结合消费者购物心理逻辑及 PC 端消费者浏览习



惯，选择首页布局模块并进行合理编辑，完成 PC 端网店首页布局及整体设计。 

操作过程： 

1.设计 1 张店招图片； 

2.设计 4 张轮播图片； 

3.通过页面编辑功能，完成 PC 端网店首页布局及整体设计，包括设计模块

的选择编辑、页面的布局管理等； 

4.PC 端网店首页发布。 

 

任务 1-2  移动端网店首页视觉营销设计 

任务背景： 

为了提升网店整体的视觉效果，提高活动的参与度，在完成 PC 端网店首页

的视觉营销设计之后，需要对移动端网店首页进行视觉营销设计，进一步营造活

动氛围，满足移动端网店客户的视觉需求。对此，需要将 PC端网店已经设计好

的健腹轮、踏步机、无绳跳绳、运动绷带等四款产品的轮播图片，按照移动端轮

播图片尺寸和大小等设计要求进行调整后应用到移动端网店首页。轮播图片应用

完成后，需要对移动端网店首页进行布局及整体设计，增加网店首页的吸引力，

提高活动的营销效果。 

移动端网店首页图片设计规范：轮播图建议尺寸 1200*600 像素，图片大小

3MB 以内，支持 jpg、jpeg、png 格式。 

任务要求： 

1.根据移动端网店设计要求，将 PC 端网店设计好的轮播图片应用到移动端

网店； 

2.根据网店首页布局原则，结合消费者购物心理逻辑及移动端消费者浏览习

惯，选择首页布局模块并进行合理编辑，完成移动端网店首页布局及整体设计。 

操作过程： 

1.上传 4 张轮播图片； 

2.通过页面编辑功能，完成移动端网店首页布局及整体设计，包括设计模块

的选择编辑、页面的布局管理等； 



3.移动端网店首页发布。 

 

任务 2  产品主图视频编辑与制作 

任务背景： 

主题促销活动期间，网店计划上架一款骑行服，在对网店同类型产品进行对

比分析后发现，带有产品主图视频的产品销量较高。为了提高骑行服的销量，需

要为骑行服添加产品主图视频。对此，需要规划产品主图视频的展示内容，并进

行编辑与制作。 

产品主图视频编辑与制作相关素材：产品视频素材、产品图片素材、产品介

绍文档 1 份。 

产品主图视频制作规范：建议视频尺寸比例为 1:1或16:9；视频格式为MP4；

视频时长≤60 秒，建议 9-30 秒；清晰度≥720p。 

任务要求： 

1.根据网店营销需求及产品定位，结合目标消费群体的购买心理特征，规划

产品主图视频的展示内容，完成主图视频的内容策划； 

2.根据给定的设计素材，利用视频剪辑模板，遵照产品主图视频的设计规范

及平台规则，完成主图视频的编辑与制作。 

操作过程： 

1.策划产品主图视频的展示内容； 

2.完成产品主图视频编辑与制作。 

 

任务 3  产品详情页视觉营销设计 

任务背景： 

在完成骑行服的主图视频编辑与制作之后，网店准备继续完成骑行服产品详

情页的视觉营销设计。对此，需要根据产品信息与素材图片，结合活动期间的产

品详情页展现需求，为骑行服设计主图图片与详情描述图片。设计完成后，需要

设置骑行服的基本信息，并完成产品详情页的布局规划。 



产品详情页视觉营销设计相关素材：产品整体图若干、产品细节图若干、产

品评价图 1 张、产品介绍文档 1 份。 

产品详情页图片设计规范：产品主图图片尺寸 800*800 像素；产品详情描述

图片宽度为 750 像素；详情描述总高度不超过 35000 像素；图片大小 3MB 以内，

支持 jpg、jpeg、png 格式。 

任务要求： 

1.根据网店营销需求及产品定位，规划产品主图的展示内容，遵照产品主图

的设计规范与要求，结合给定的设计素材，完成产品主图设计； 

2.根据网店营销需求及产品定位，明确产品详情描述的构成要素，结合目标

群体的消费心理，明确产品详情描述的展示要点，完成详情描述设计。 

操作过程： 

1.设计 5 张产品主图图片； 

2.设计产品详情描述。 

 

模块 3：网店营销与运营推广 

一、情境创设 

博越百货有限公司成立于 2012年，总部位于杭州，拥有 1000多家线下门店，

产品涵盖传统家具、家用电器、时尚服饰等各式百货，是一家传统综合性的零售

企业。随着电子商务的发展，越来越多的品牌企业和零售商开始入驻电商平台，

各类百货的网购渗透率进一步提升。在线上渠道市场份额占比日渐壮大的驱动下，

传统百货行业急需改变现有的业务模式。基于此，博越百货计划入驻某家电商平

台，发展线上业务，将企业本身的线下实体门店优势与互联网电商的线上资源有

效整合，完美发挥各自的优势。为此，博越百货专门组建了电商运营团队，全面

负责网店在不同经营周期的营销与运营推广工作，持续提高网店竞争力及盈利能

力。 

运营团队在筹备期间，对即将经营的手链、耳饰等主要产品进行了市场调研，

得到了相关的市场分析数据。市场分析数据预测了未来五个经营周期内，主营产

品的市场平均价格、市场需求趋势等相关信息，并分析了目前南京市、杭州市、



成都市、西安市等十五个城市，低价人群、犹豫不定人群等四类主要消费人群的

价格偏好、功能偏好等基本数据，收集了电商平台相关品类主流关键词的展现量、

点击量、转化率、搜索相关性等相关数据。 

二、任务设计 

任务 1  网店营销方案制定 

任务背景： 

网店运营初期，首先需要了解目标市场的现状及需求情况，分析当前经营周

期下手链、耳饰等产品的市场基本数据，包括热销产品、目标消费人群、主要营

销方式等，明确当前市场的消费趋势及行业竞争情况，围绕产品运营、流量获取、

营销转化等运营过程中的主要环节，制定网店当前经营周期的营销方案，用以保

证下一经营周期的网店营销与运营推广工作的顺利进行，并在经营过程中不断对

网店营销方案进行优化，不断提高各个经营周期的引流转化能力，持续提高网店

竞争力及盈利能力。 

任务要求： 

1.根据网店运营目标，对当前经营周期下的目标市场数据进行分析，明确消

费趋势及行业竞争情况； 

2.根据目标市场数据分析结果，从产品运营、流量获取、营销转化等角度制

定当前经营周期的网店营销方案； 

3.根据当前经营周期的营销数据，不断优化网店营销方案，持续提高网店在

不同经营周期的盈利能力。 

操作过程： 

1.基于行业热销产品、消费人群、营销方式等数据对目标市场进行分析； 

2.基于产品运营、流量获取、营销转化等角度制定网店营销方案； 

3.根据经营数据不断优化网店营销方案，持续提高网店盈利能力。 

 

任务 2  网店运营推广 

任务 2-1  产品品类管理 

任务背景： 



前期已经完成了市场调研及消费者行为分析，目前购买该类产品的主要消费

人群为低价人群、综合人群等。通过对上述人群进行分析，明确了不同目标人群

的消费特点之后，运营团队需要据此对当前经营周期下的手链、耳饰等产品的生

命周期、各类人群对产品的需求等数据进行分析，明确不同经营周期下的产品品

类，确定目标产品，确定并优化不同经营周期下的产品价格。 

任务要求： 

1.根据产品的市场占有率情况，结合目标消费人群特点，明确不同经营周期

下的产品定位； 

2.根据产品的销售情况及市场需求变化，分析影响产品定价的因素，确定并

优化不同经营周期下的产品定价。 

操作过程： 

1.分析市场需求数据，明确产品定位，确定经营品类； 

2.分析产品数据，确定并优化产品价格。 

 

任务 2-2  流量获取 

任务背景： 

产品品类相关信息明确之后，需要分析当前经营周期下市场桌子、沙发等品

类主流关键词的展现量、转化量、点击量、点击率、转化率等数据。根据流量获

取策略，合理分配资金预算，针对选定的目标产品进行站内站外推广，并在推广

过程中不断优化流量获取策略，提高下一运营周期网店及产品的曝光率。 

任务要求： 

1.根据流量获取策略，完成站内免费推广，并根据推广结果，对下一经营周

期的站内推广策略进行优化调整； 

2.根据流量获取策略，完成站外付费推广，并根据推广结果，对下一经营周

期的站外推广策略进行优化调整。 

操作过程： 

1.结合产品基本信息及关键词信息等数据，搭建推广账户，设置推广关键词，

完成站内免费推广； 



2.结合产品的展现量、点击率、成交率等数据，搭建推广账户，设置推广关

键词，合理分配资金预算，完成站外付费推广。 

 

任务 2-3  营销转化 

任务背景： 

流量是网店运营的基础，转化是网店运营的核心，通过站内站外推广获取流

量之后需要根据营销需求，分析不同营销方式的特点，选择合适的营销活动类型

并完成营销活动的策划。并根据不同经营周期的运营状况，合理调整营销活动策

略，提高下一经营周期手链、耳饰等产品的转化率。 

任务要求： 

1.根据营销转化策略，结合当前经营周期下的产品销售数据及运营现状，策

划营销活动，设置营销活动基本信息； 

2.根据营销转化结果，优化营销转化策略，提高下一经营周期的产品转化率。 

操作过程： 

1.策划营销活动并设置营销活动基本信息； 

2.分析活动数据，优化营销转化策略。 

 

任务 3  网店运营数据分析与应用 

任务背景： 

经过三个周期的运营，博越百货线上网店多款产品销量与日俱增。为了进一

步提高网店竞争力，提升未来两个经营周期的盈利能力。运营团队需要对现阶段

网店的销售数据、财务数据、竞争数据等进行分析。根据分析结果，优化网店营

销方案，降低资金浪费，提高下一周期网店的竞争力。 

任务要求： 

1.根据网店及产品的流量获取、营销转化结果，对销售数据进行分析诊断，

并据此优化网店营销方案。 

2.根据网店的现金流、运营成本、财务报表等数据，对财务数据进行分析，



并据此优化资金分配，降低资金浪费。 

3.根据网店及产品的市场占有率，对竞争网店及竞争产品进行分析，并据此

优化产品运营策略，提高网店竞争力。 

操作过程： 

1.对网店的销售数据、财务数据、竞争数据等进行分析； 

2.根据数据分析结果，优化网店营销方案。 

 

 

 

 


